Практическая работа
Исходные данные. В предложенном варианте представлена ситуация по созданию и продаже оригинальной продукции (товара или услуги). Отчет должен содержать:
1. Описание проблемы (зачем нужен проект, его актуальность)
2. Миссия проекта
3. Само решение (продукция проекта: товар/услуга)
4. найти компанию на российском рынке, которой можно предложить ввести данную новую продукцию, как проект., бизнес-модель
5. Рынок (сегмент, на который направлен результат проекта, целевая группа)
6. в предположении, что именно в этой компании будет реализован рассматриваемый проект провести SWOT-анализ проекта: описать сильные стороны проекта (внутренние характеристики проекта), возможности (что даст материнская компания и внешнее окружение для развития проекта), слабые стороны (внутренние характеристики проекта), угрозы (со стороны внешнего окружения)
7. Дерево целей по SMART критериям: главная цель, две подцели (к каждой еще по две задачи).











1 вариант.
Мэттью Осборн создал сайт Pooper-scooper.com ещё в 1987 году, его идею подхватил Мэтт Босвелл, открывший компанию Pet Butler в Колумбии. Мэттью на своей странице пишет, что всегда интересовался новыми бизнес-идеями. «Забавно, что, когда я впервые услышал, что кому-то предложили убирать дерьмо за собаками за фиксированную недельную сумму, я рассмеялся, — вспоминает предприниматель. — Но чем больше я об этом думал, тем больше возможностей находил. То есть это очевидно — есть работа, которую нужно выполнять, но большинство людей ненавидит её». Мэттью посчитал, что в пределах 15 миль от его дома живет больше 100 000 собак. Ему нужно было получить только 1% заказов, чтобы обеспечить себе безбедное проживание. В дальнейшем из его идеи родилась компания Pet Butler — крупнейшая сегодня по уборке за псами. Она обслуживает около 5 000 клиентов и продала больше ста франшиз в различные штаты.

2 вариант.
Алекс Эндон окончил факультет морской биологии в Университете Дьюка. Теперь он живёт в Сан-Франциско и развивает стартап Jellyfish Art, который продаёт медуз в качестве домашних любимцев. После небольшого исследования предприниматель понял, что он будет первым, кто создаст продукт такого рода. В открытие компании Эндон вложил $50 000, вскоре она начала увеличивать  доходы вдвое каждый квартал. Стоимость медузы — $39. На сайте можно купить аквариум, еду для медуз и прочие необходимые приспособления для заботы о них.






3 вариант
Гаджет под названием «Iiamo Go» имеет форму стандартной детской бутылочки. Основное отличие его от прототипа состоит в том, что он умеет разогревать жидкую пищу, помещенную в корпус. Чтобы активировать процесс подогрева, нет необходимости искать доступ к электроэнергии. Для этого предусмотрены специальные одноразовые капсулы с водой и солью. Именно с их помощью молочная смесь достигает температуры тела.
Работа девайса строится следующим образом. Сначала в бутылку наливается молоко, затем в специальный отсек в нижней части корпуса помещается картридж с капсулой, и процесс подогрева начинается. Через несколько минут еда для малыша будет пригодна к употреблению. «Iiamo Go» оповестит об этом пользователя изменением своего цвета.


















4 вариант
И еще один бизнес-проект, направленный на туристическую целевую аудиторию, сумел реализовать японский инженер-новатор Ким Янгву Ли. Молодой человек является большим поклонником турпоходов и отдыха на природе, особенно в горах, поэтому ему прекрасно известно, что путешественники зачастую сталкиваются не с самыми приятными погодными условиями. На этот случай Ким Янгву Ли решил создать уникальный согревающий рюкзак, и задумка осуществилась очень быстро.
Изобретатель назвал свое детище «солнечный рюкзак», и такое наименование неслучайно. Дело в том, что в гаджет встроены солнечные батареи, которые способны аккумулировать тепло, а затем отдавать его владельцу сумки, при необходимости.
Солнечная батарея — это не единственная важная часть конструкции. Рюкзак также оснащен особым круговым патрубком, предназначенным для равномерного распределения теплового ресурса.
Помимо повышенного функционала, «солнечный рюкзак» обладает еще и очень стильным дизайном, который уже по достоинству оценили на крупных выставках инновационных технологий. В ближайшее время изобретатель планирует наладить массовое производство своего туристического ноу-хау.










5 вариант
Стандартными туристическими маршрутами, морскими круизами и тому подобными банальностями уже давно никого не удивишь. Все большую популярность приобретает так называемый промышленный туризм. На организации экскурсий в промзоны вашего населенного пункта можно построить прибыльный бизнес.
Заводы и фабрики имеются, без сомнения, в любом крупном городе нашей страны, поэтому проблем с поиском объектов не возникнет. Главное — разработать правильный маршрут и заключить договор с руководством предприятия. Экскурсии могут быть как внешними, так и внутренними. Особым спросом пользуются, так называемые, сталкерские «вылазки», то есть походы на заброшенные промзоны.

6 вариант
Очень многие велосипедисты обожают совмещать приятное с полезным (а, может быть, и приятное с приятным или полезное с полезным). В общем, любят они покататься на «железном коне» в сопровождении своей собаки. Далеко не всегда эта собака является представителем крупной охотничьей или бойцовской породы и способна стойко переносить многокилометровый забег рядом с хозяином. На этот случай супруги Колин и Диана Каттон изобрели уникальное устройство — собачье сиденье на велосипед под названием BubbyRider.








7 вариант
Наверное, каждой молодой девушке, когда-либо посещавшей вечеринки в ночном клубе и проведшей весь вечер на каблуках, известно ужасное ощущение усталости и тяжести в ногах. Порой кажется, что добраться до дома на шпильках уже невозможно, и возникает желание выбросить их и идти босиком. Предприимчивые сотрудники английской компании Rollasoles уловили эту тенденцию и очень быстро придумали, как превратить ее в доходный бизнес.
Компания предложила целевой аудитории, которой и являются те самые девушки на шпильках, сменить свою красивую, но непрактичную обувь сразу после танцевального марафона на одноразовые ботинки. Для этого у входа в ночные клубы стали устанавливать вендинговые аппараты, продающие вышеобозначенные изделия.

8 вариант
Современный обойный рынок огромен, как, впрочем, и рынок детских раскрасок. Казалось бы: что может быть общего между двумя этими продуктами и как на них еще можно заработать? А заработать все-таки можно, объединив раскраски и обои в единое целое. Это и станет главной «фишкой» начинающего бизнесмена, который в итоге сможет предоставить целевой аудитории по-настоящему уникальный и интересный товар.
Для начала нужно определить, что же такое вообще обои-раскраски. Все довольно просто. Такие обои представляют собой рулонный бумажный материал привычного нам вида. Особенность их состоит именно в рисунке. Контурный темный узор на светлом фоне позволяет сделать из любой стены раскраску, которая понравится не только детям, но и взрослым. Идея прекрасная и заслуживает пристального внимания.




9 вариант
Какие только ухищрения не используют современные представители СПА-индустрии, чтобы привлечь максимальное число клиентов! В ход идут не только уже привычные лечебные грязи, минеральные воды, банные процедуры, водоросли, но и различная экзотика в виде пиявок, улиток и даже змей. Последних представителей фауны взяли на вооружение косметологи израильской клиники под названием ADA BARAK’S CARNIVOROUS PLANT FARM. Они предлагают всем желающим сделать уникальный в своем роде змеиный массаж.
Для массажа, естественно, подбираются абсолютно безопасные рептилии, которые не только не ядовиты, но и просто не кусаются. Змейки мирно ползают по человеку, а у того, в свою очередь, улучшается кровоток и лимфоток, уходят головные боли, тонизируются кожные покровы, укрепляются мышцы. Клиенты израильских косметологов после прохождения процедуры в один голос заявляют, что змеи расслабляют.














10 вариант
К сожалению, жизнь автолюбителей достаточно часто омрачают ситуации, связанные с эвакуацией их «железных коней». Всем известно, насколько сложно потом вернуть автомобиль со штрафстоянки и сколько кругов бюрократического ада предстоит пройти. Дефицит времени заставляет людей обращаться за решением их проблем к сторонним специалистам, поэтому оказание услуг по возврату эвакуированных авто могут стать стабильно высоким источником дохода для начинающего предпринимателя.
Работа ведется следующим образом: клиент оставляет заявку на заказ услуг по телефону или на сайте компании, менеджер оперативно едет на встречу с ним, и стороны заключают договор. От заказчика необходимо получить не только все документы на машину, но и нужную сумму для оплаты штрафа. Это, в общем-то, все, что требуется от клиента. А дальше всё переходит в руки сотрудников вашей фирмы.
Желательно, чтобы эвакуированный автомобиль возвращался к своему владельцу в течение суток. Такая высокая скорость позволит наработать хорошую репутацию и сформировать лояльную клиентскую базу.












11 вариант
Борьба за чистую экологию — один из основных мировых трендов. В связи с этим в моду вошла так называемая съедобная посуда. В Америке, Японии, Бельгии и многих других развитых странах уже давно производят съедобные столовые приборы, тарелки, стаканы. Основав подобный бизнес в России, можно получить стабильно высокую прибыль.
Нужно понимать, что под термином «съедобная посуда» подразумеваются не только привычные нам вафельные стаканчики. Основным материалом для производства могут служить фруктовые соки, сахар, овощи. Но и мучной вариант отметать не стоит — это все-таки наиболее удобный выбор для начинающего предпринимателя.

12 вариант
Мобильный барбершоп
Ниша, которая еще не представлена в России - мобильные барбершопы. Могут представлять собой передвижные мужские салоны в фургонах, которые пользуются популярностью на крупных фестивалях, а также новый формат - мобильные парикмахерские установки, которые в 2018 году собирается устанавливать на улицах Лондона Chop Chop London. Формат оказания услуг будет называться Luxury to Go, то есть “лакшери с собой”.










13 вариант
Сникер-химчистка
Сникер-химчистками называются специализированные химчистки по профессиональной чистке и уходу за кроссовками. Основная аудитория таких заведений - молодые люди возрастом 19-25 лет, которые повседневно носят кроссовки недешевых моделей и хотят выглядеть стильно, а также представители обеспеченных каст - предприниматели и профессиональные спортсмены, коллекционирующие дорогую обувь, купленную за границей.

14 вариант
Стикеры - это популярная сегодня тема среди подростков и молодежи и неплохой формат бизнеса. Героями стикеров могут быть известные мультгерои, киногерои, певцы и различные известные личности. В крупных городах страны даже стали появляться специализированные торговые точки - стикершопы, которые кроме стикеров торгуют различными необычными сувенирами для поклонников тех или иных героев.














15 вариант
Направлений для бизнеса на проведении тренингов существует множество и число их постоянно растет, однако предпринимателя, ввязавшегося в это дело, постоянно преследуют две проблемы: как обеспечить стабильный поток клиентов на свои тренинги и какую программу им предложить, чтобы они пришли на тренинг не один раз, а ходили бы на них постоянно. Интересный формат, который решает эти две проблемы – это психологический салон, который имеет параллели с литературными и политическими салонами XVIII-XIX веков. Хозяйкой психологического салона обычно выступает женщина, которая играет роль ведущей курсов, психологических игр и тренингов.

16 вариант
Бизнес на фитостенах
Благодаря тренду на экодизайн, большие перспективы имеет бизнес на фитостенах. Конструкции с живыми растениями стали популярными в торговых центрах, ресторанах, клубах, офисах крупных компаний, в зданиях государственных организаций. Примерная себестоимость 1 квадратного метра фитостены, учитывая работу мастера, составит около 3,5 тыс. рублей, в то время как продана она может быть за 6-15 тыс. руб. за квадрат в зависимости от используемых растений. Средняя стоимость одного заказа составляет 30 тыс. рублей, а дополнительно можно зарабатывать на обслуживании. Для старта бизнеса требуется около 230 тыс. рублей.







17 вариант
Клуб любителей настольных игр (наподобие игротеки) 

18 вариант
Сверчковая ферма

19 вариант
Магазин без упаковки
Сейчас активно развивается тема экологии, раздельного сбор мусора, уменьшения отходов. В крупных городах только начинают открываться магазины сегмента Zero Waste — магазины, продающие товары без упаковки. В таких магазинах продают продукты питания на вес, бытовую химию и косметические средства на розлив и в оборотной таре.
В обществе активно пропагандируется тема экологии, разумного потребления и снижения отходов. Многие готовы покупать товары на вес, в розлив, в оборотной или разлагаемой таре. Но такие порывы часто тормозятся отсутствием доступного и комфортного магазина. В привычных “магазинах у дома” большую часть продукции продают в упаковке.
Открытие магазина без упаковки решает данную проблему.
Для предпринимателя бизнес актуален направлением, которое выигрывает конкуренцию в торговой сфере за счет темы экологии.

20 вариант
Цветочный хостел
Если хозяева в отпуске, командировке и долго отсутствуют дома, то за их домашними питомцами нужен уход и присмотр. И речь сейчас не о кошках, собаках и любимом попугайчике. Комнатные цветы также нуждаются в заботе. Бизнес на передержке комнатных растений.



21 вариант
Аренда тренажеров для офисных работников
Поддерживать здоровье и физическую форму во время работы в офисе стало доступно! Откройте продажу или аренду тренажеров для офисных работников! 
Самые актуальные тренажеры:
· Портативный велотренажер, который просто устанавливается под рабочий стол
· Беговая дорожка с рабочей стойкой, на которой можно разместить ноутбук. Беговую дорожку актуальнее использовать для ходьбы, тогда это не помешает рабочему процессу
· Силовой тренажер. Устанавливается на спинку стула и с помощью специальных ручек позволяет разминать руки и спину.

22 вариант
Передвижная прачечная

23 вариант
Спелеотуризм – обучение и организация спусков в пещеры

24 вариант
Гоночная трасса для радиоуправляемых машин







25 вариант
«Термокамушки». Вы когда-нибудь задумывались о том, сколько литров кофе ежедневно выливается, потому что он остыл? Более двадцати миллионов литров. Можно выпускать специальные стальные «камушки», наполенные особым материалом, который позволяет только что сваренный и налитый кофе сделать не таким горячим, а затем, поддерживать его температуру, чтобы он не остыл.

26 вариант
Выездная автомойка.
Деловым людям некогда мотаться по городу и стоять в очередях на автомойку, они желают, чтобы их обслуживали практически на дому.

27 вариант
Вендинговый автомат для сна

28 вариант
Конкуренция мировых продуктовых сетей не обходится без технологий — компании используют инновации, чтобы упростить поход за покупками или сократить расходы. Одна из последних разработок — умная продуктовая тележка, которую запустили в китайской сети супермаркетов Lotus. Она помогает ориентироваться в супермаркете, находить нужные продукты и узнавать об акциях.
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29 вариант
То, без чего ни один владелец смартфона не выходит из дома — портативный аккумулятор. Но носить его с собой, присоединять шнур, ходить и путаться в нем совершенно неудобно. На помощь людям, не обременяющим себя лишними аксессуарами приходит зарядное устройство-браслет, которое можно просто снять с руки и подсоединить к телефону.

